BONIFORCE

WHITEPAPER : B2B-SHOP : 2026

Bonitatspriufung
im B2B-Shop
automatisieren.

Wie Handler Rechnungskauf, Zahlungsziel und Kreditlimit

direkt im Checkout absichern, ohne gute Kunden auszubremsen.

B2B-CHECKOUT - SCHRITT 3 / 4 @ Boniforce live

Muster GroBhandel GmbH - Warenwert 14.250 €

. Score 82 - Griin - Rechnungskauf freigegeben - 30 Tage Zahlungsziel - Limit 25.000 €

v Kauf auf Rechnung v SEPA-Lastschrift v Vorkasse

CHECKOUT . REST-API c RECHNUNGSKAUF : KREDITLIMIT

www.boniforce.de - team@boniforce.de - +49 211 54257758 - Disseldorf



BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP

EXECUTIVE SUMMARY

Bonitatspriifung dort,
wo Bestellungen entstehen.

2026

ZUSAMMENFASSUNG

Statt manueller Backoffice-Recherche lauft die Bonitatsprifung direkt im B2B-Checkout. Sobald ein

Geschaftskunde , Kauf auf Rechnung” wahlt, prift Boniforce in Sekunden und steuert dynamisch,

welche Zahlungsarten iberhaupt angeboten werden. Risiko sinkt, Conversion bleibt.

Sekunden

im Checkout

Live-Prifung beim Klick auf
Rechnungskauf, ohne dass der
Kunde wartet oder das

Backoffice eingreift.
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BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 DAS PROBLEM

AUSGANGSLAGE

B2B-Shops bieten Rechnungskauf
ohne saubere Priufung im Hintergrund.

Viele B2B-Shops geben Rechnungskauf und Zahlungsziel im Checkout standardmaRig frei, prifen die
Bonitat aber zu spat, manuell oder gar nicht. Das Ergebnis: gute Kunden werden ausgebremst,

riskante Kunden bekommen zu viel Kredit, und Ausfalle fallen erst beim Mahnlauf auf.

Rechnungskauf als Default Uneinheitliche Kreditlimits

Im Checkout wird Rechnungskauf standardmaRig Limits werden manuell vergeben oder gar nicht.

allen Geschaftskunden angeboten, auch denen ohne Jeder Mitarbeiter entscheidet anders, einheitliche

sauber geprifte Bonitat. Regeln fehlen.

Daten auflerhalb von Shop & ERP Unterschiedliche Sichtweisen

Bonitatsdaten liegen im Auskunftei-Portal.
Medienbriiche, manuelle Recherche und Copy &

Paste verzégern den Prozess.

Gute Kunden warten

Manuelle Freigaben verzogern die Lieferung.
Conversion und Liefergeschwindigkeit fir gute

Kunden leiden.

WIRTSCHAFTLICHE REALITAT

Vertrieb, E-Commerce und Buchhaltung haben

unterschiedliche Risikostande. Derselbe Kunde wird

je nach Tool anders bewertet.

Bestandskunden unbeobachtet

Verschlechterungen fallen erst bei der nachsten
offenen Rechnung auf, nicht beim Bestellen,

sondern beim Mahnen.

Bei 10 % Marge muss ein einziger Ausfall von 30.000 € durch ungefdahr 300.000 € zusatzlichen

Umsatz kompensiert werden. Wer Rechnungskauf ohne Priifung anbietet, lasst Marge auf dem

Tisch liegen oder verliert gute Kunden.

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de
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BONIFORCEIWHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 DIE LOSUNG

VOM CHECKOUT ZUR FREIGABE

Eine Bonitatspriufung
in sechs Schritten.

Boniforce verbindet den Trigger im Checkout mit Score, Ampel, Limit und Zahlungsart-Steuerung,

erganzt um laufendes Monitoring der Bestandskunden.

Kunde im Shop

Geschaftskunde registriert sich oder legt eine Bestellung im B2B-Shop an.

Auto-Priifung

Shop ruft die Boniforce-API auf. Die Bonitat wird live gegen offizielle Quellen geprift, ohne dass der Kunde

wartet.

Score & Ampel

Boni-Score (0-100), Risikoampel (Griin/Gelb/Rot) und Kreditlimit-Empfehlung kommen in Sekunden

zurick.

Zahlungsarten dynamisch
Shop blendet Rechnungskauf, Vorkasse oder Anzahlung passend zur Bonitat ein, statt Default fur alle.

Limit & Freigabe

Kreditlimit, Zahlungsziel oder manuelle Freigabe werden automatisch gesteuert, nach lhren eigenen

Schwellen.

Monitoring

Bestandskunden werden laufend tGberwacht. Verschlechterungen I6sen Alerts aus, bevor die Rechnung

offen ist.
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BONIFORCEIWHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 CHECKOUT-SZENARIEN

DREI KUNDEN - DREI ENTSCHEIDUNGEN

Was die Bonitatspriufung
im Checkout konkret bewirkt.

Drei Beispielkunden mit unterschiedlichen Boni-Scores und drei klare Entscheidungen, die der Shop
sofort trifft.

GUTER KUNDE

8 2 Schmidt Industrie GmbH

Bestellung 14.250 € - Bestandskunde

Rechnungskauf automatisch freigeben
30 Tage Zahlungsziel anbieten

BONI-SCORE Kreditlimit-Empfehlung 25.000 €

m EMPFEHLUNG IM CHECKOUT

Bestellung ohne manuelle Freigabe

MITTLERES RISIKO

5 8 Berger Logistics KG

Bestellung 8.400 € - Neukunde

Reduziertes Kreditlimit (z. B. 5.000 €)
Anzahlung oder Teilzahlung verlangen

BONI-SCORE Zahlungsziel auf 14 Tage begrenzen

m EMPFEHLUNG IM CHECKOUT

Manuelle Priifung anstofRen

HOHES RISIKO

28 Neukunde Alpha UG

Bestellung 6.200 € - Erstbestellung

Rechnungskauf nicht anbieten

Auf Vorkasse oder Karte umstellen

BONI-SCORE Bestellung erst nach Zahlung freigeben

EMPFEHLUNG IM CHECKOUT
ROT

Monitoring aktivieren

Schwellen fiir Griin, Gelb und Rot frei konfigurierbar. Boniforce passt sich an Ihre Risikopolitik an.



BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 SHOP-SYSTEME

GANGIGE B2B-SHOP-PLATTFORMEN

Funktioniert mit den Shops,
die der Mittelstand einsetzt.

Boniforce bindet sich an gangige B2B-Shop- und E-Commerce-Plattformen an, Gber REST-API,
Webhook, Middleware oder eine individuelle Schnittstelle. Je nach Shop-System wahlen Sie den

Integrationsweg, der fiir Sie technisch am sinnvollsten ist.

. WooCommerc
Shopware Shopify
e

B2B Suite B2B Plus / B2B B2B Plugins
Magento JTL-Shop OXID
Adobe Commerce B2B / GroRBhandel Enterprise B2B

ERP-nahe Individuelle
OroCommerce

Shops Portale
B2B-Plattform SAP / Dynamics REST / Webhook

Hinweis: Je nach System erfolgt die Anbindung tiber REST-API, Middleware (Make, n8n, Zapier), Webhooks oder

individuelle Schnittstelle. Die passende Variante besprechen wir in einer Demo.

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de 6/14



BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 INTEGRATIONSWEGE

EINE API - VIELE WEGE

So flexibel, wie lhre
Shop-Landschaft es braucht.

Boniforce passt sich lhrer Architektur an: REST-API fiir eigene Shop-Entwicklungen, Webhook fir
Reaktionen auf Bonitatsanderungen, Middleware fiir No-Code-Anbindungen oder ein individueller

Shop-Connector.

FUR EIGENE SHOP-

{ } ENTWICKLUNG (_)
REST-API Webhook

FUR MONITORING

Boniforce ruft Ihr Shop-System aktiv an, wenn sich
Direkter Aufruf aus Ihrem Shop-Backend. Voller

an einem Uberwachten Bestandskunden etwas
Funktionsumfang, OpenAPI-3.0-spezifiziert, JSON. sndert

andert.

PHP - Python - Node.js - .NET - Java Eigener Endpoint - Lambda - Cloud

Function
FUR SCHNELLEN START FUR HOHES VOLUMEN
Middleware Shop-Connector
No-Code-Plattformen verbinden Boniforce mit Malgeschneiderte Anbindung an Shopware,
dem Shop ohne eigene Programmierung. Visuell Magento, JTL & Co., inklusive Felder-Mapping und
definieren. Checkout-Trigger.
Make - n8n - Zapier individuell - auf Anfrage
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BONIFORCEIWHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 RISIKOAMPEL

ENTSCHEIDUNGSLOGIK

Klare Regeln statt Bauchgefiihl:
Griin, Gelb, Rot.

Statt eines reinen Index-Werts liefert Boniforce eine Risikoampel mit konkreter
Handlungsempfehlung. Sie definieren die Schwellen, Boniforce sorgt fiir die einheitliche Anwendung
in ERP, CRM und Shop.

GRUN GELB ROT

Freigeben Beobachten Absichern

Rechnungskauf
) . Kreditlimit reduzieren ' Vorkasse empfehlen
freigeben
‘ Normales Zahlungsziel . Anzahlung verlangen ' Kein Rechnungskauf

Empfohlenes Limit Bestellung nur nach

. Zahlungsziel begrenzen .
anwenden Freigabe

Bestellung automatisch Manuelle Prifung o o
] ‘ Monitoring aktivieren
freigeben anstollen

Sie definieren die Schwellen fiir Griin, Gelb und Rot individuell. Boniforce ersetzt keine versicherte Forderung,

die Plattform unterstiitzt standardisierte, dokumentierte Kreditentscheidungen.
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BONIFORCEIWHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026

USE CASES AUS DEM SHOP-ALLTAG

Wie die Bonitatspriifung

im B2B-Shop konkret aussieht.

Vier typische Situationen, in denen Boniforce manuelle Auskunftei-Recherche und Bauchgefihl im

Shop-Backoffice ablost.

B2B-GROSSHANDEL -
1 CHECKOUT

Neukunde bestellt auf Rechnung

Vierstelliger Auftrag im Warenkorb, Auswahl Kauf
auf Rechnung. Boniforce priift automatisch und
empfiehlt ein Limit. Gute Kunden werden direkt
freigegeben, riskante landen automatisch bei

Vorkasse.

-> Rechnungskauf-Risiko sinkt, Conversion guter
Kunden bleibt.

3 BESTELLUNG - LIMITGRENZE

Bestellung liberschreitet Limit

Bestandskunde bestellt einen Auftrag, der das
hinterlegte Kreditlimit Gberschreiten wiirde.
Boniforce empfiehlt angepasste Bedingungen wie

Anzahlung, reduziertes Ziel oder manuelle Freigabe.

-> Limitiiberschreitung wird gesteuert, statt blind
durchzulaufen.

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de

CHECKOUT -
2 ZAHLUNGSARTEN
Zahlungsart-Steuerung in Echtzeit

Geschaftskunde wahlt im Checkout. Boniforce-API
steuert in Sekunden, was angeboten wird: Bei Griin
bleibt Rechnungskauf, bei Gelb Anzahlung, bei Rot

Vorkasse oder Karte, ohne Backoffice-Eingriff.

-> Klare Steuerung statt Rechnungskauf fiir jeden.

MONITORING -
4 BESTANDSKUNDE

Frithwarnung bei Verschlechterung

Langjahriger Bestandskunde verschlechtert sich,
etwa durch Insolvenzsignal, Score-Drop oder neue
Negativmerkmale. Boniforce alarmiert per Webhook
ins ERP, bevor weitere Lieferungen auf Rechnung

freigegeben werden.

-» Kreditlinie wird angepasst, bevor das Risiko
schlagend wird.
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BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 VERGLEICH

MANUELL VS. AUTOMATISIERT

Was Sie heute mit Excel Iosen,
und wie es im Workflow aussieht.

Sieben Punkte, an denen sich der Unterschied im Alltag bemerkbar macht.

MANUELLE PRUFUNG BONIFORCE-AUTOMATISIERUNG

Rechnungskauf wird allen B2B-Kunden als Rechnungskauf nur bei gepriifter Bonitat,

Default angeboten dynamisch im Checkout

Manuelle Recherche nach Bestellung Live-Priifung in Sekunden, ohne den

verzogert die Lieferung Bestellprozess auszubremsen

Kreditlimits werden nach Gefiihl oder gar nicht Kreditlimit-Empfehlung mit nachvollziehbarer

vergeben Logik

Bonitatsdaten getrennt von Shop, ERP und . . . .
Direkt im Shop, im Checkout und im ERP
Buchhaltung

Schwer skalierbar bei wachsendem Skalierbar: tausende Priifungen ohne mehr

Bestellvolumen Personal

) . Risikoampel mit konkreter Zahlungsart-
Reines Datenbild ohne Handlungsempfehlung
Empfehlung

Bestandskunden werden nicht laufend L . .
j Monitoring mit Alerts bei Verschlechterung
Uberwacht

Gute Kunden werden durch manuelle Gute Kunden bekommen Rechnungskauf

Freigaben ausgebremst ohne Wartezeit

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de 10/ 14



BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 VORTEILE - FUR WEN

WAS HANDLER GEWINNEN

Sicherer Rechnungskauf,
schnellere Conversion guter Kunden.

Was die Bonitatsprifung im B2B-Shop konkret bewirkt und fiir welche Handler sich der Aufwand
lohnt.

Sicherer Schnellere Weniger

Rechnungskauf Conversion Zahlungsausfille

Rechnungskauf nur bei Kunden Gute Kunden bekommen Risikoreiche Bestellungen

mit geprifter Bonitdt, ohne

manuelle Eingriffe.

Standardisiert

Einheitliche Regeln flr
Rechnungskauf, Zahlungsziel und
Kreditlimit.

FUOR WEN ES SICH

Rechnungskauf ohne Wartezeit.
Die Bestellung lauft durch.

Skalierbar

Tausende Bestellungen pro
Monat ohne mehr Personal im

Backoffice.

BESONDERS LOHNT

B2B-E-Commerce - Online-Shops mit Rechnungskauf

GroRhandel - Mehrkanal-Vertrieb

Baustoffhandel

werden automatisch auf

Vorkasse umgeleitet.

Friihwarnung

Score-Verschlechterung &
Insolvenzsignale 16sen Alerts im

Bestand aus.

Industriehandel - technischer Handel

Maschinenbau-Zulieferer

Ersatzteilhandel - SHK / Elektro / Auto

Hoher Priifaufwand - ab 100 Priifungen / Jahr

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de

Medizintechnikhandel
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BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 FAQ - SHOP & CHECKOUT

HAUFIGE FRAGEN - TEIL 1

Antworten zu Checkout,
Rechnungskauf und Zahlungsarten.

Was sich E-Commerce, Vertrieb, Finance und IT typischerweise zur Bonitatsprifung im B2B-Shop

fragen.

01 Was ist eine Bonitatspriifung im B2B-Shop?

Die direkte Einbindung einer Kreditwirdigkeitspriifung in den Online-Bestellprozess fiir Geschaftskunden.
Sobald jemand Rechnungskauf, Zahlungsziel oder ein Limit anfragt, wird die Bonitdt automatisch gepriift und

steuert die im Checkout angebotenen Zahlungsarten.

02 Wie funktioniert eine Bonitatspriifung im Checkout?

Sobald der Kunde Kauf auf Rechnung oder ein Zahlungsziel auswahlt, ruft der Shop die Boniforce-API auf. In
Sekunden kommen Score, Ampel, Limit-Empfehlung und konkrete Zahlungsart-Empfehlung zurlick, und der

Shop passt den Checkout entsprechend an.

03 Wie hilft Boniforce beim Rechnungskauf?

Statt Rechnungskauf jedem anzubieten, priift Boniforce in Echtzeit. Bei Griin bleibt Rechnungskauf moglich,
bei Gelb werden Anzahlung oder reduzierte Limits empfohlen, bei Rot wird auf Vorkasse oder Karte

umgestellt.

04 Kénnen Zahlungsarten dynamisch gesteuert werden?

Ja. Im B2B-Shop steuert die API die im Checkout angezeigten Zahlungsarten dynamisch: bei guter Bonitat
Rechnungskauf, bei mittlerem Risiko Vorkasse/Anzahlung priorisieren, bei hohem Risiko Rechnungskauf

ausschliefRen.

05 Konnen Kreditlimits empfohlen werden?

Ja. Pro gepriftem Unternehmen wird eine Kreditlimit-Empfehlung in Euro ausgegeben. Diese kann direkt im
Shop angezeigt, im ERP gespeichert oder als Vorschlag fiir die manuelle Freigabe verwendet werden.

Schwellen sind individuell anpassbar.
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BONIFORCE|WHITEPAPER - B2B-SHOP - 2026 FAQ - SYSTEME & PRAXIS

HAUFIGE FRAGEN - TEIL 2

Welche Shop-Systeme,
welche Integrationswege.

Antworten zu Shopware, Shopify, Magento & Co. sowie zur Steuerung von Zahlungsziel, Monitoring

und Skalierbarkeit.

06 Funktioniert es mit Shopware, Shopify B2B oder WooCommerce?

Ja. Boniforce stellt REST-API und Webhooks bereit, die sich in gangige B2B-Shop-Systeme wie Shopware,
Shopify B2B Plus oder WooCommerce einbinden lassen, direkt, Gber Middleware (Make, n8n, Zapier) oder

Uber individuelle Schnittstellen.

07 Funktioniert es mit Magento, JTL oder OXID?

Ja. Auch Magento (Adobe Commerce), JTL-Shop, OXID, OroCommerce und individuelle B2B-Portale kénnen
angebunden werden. Die offene REST-API erlaubt die Integration in nahezu jedes Shop- oder ERP-System.
08 API-Integration vs. manuelles Online-Portal?

Manuell: Mitarbeiter recherchiert nach Bestellung, Gbertragt das Ergebnis ins ERP, was die Lieferung
verzogert. Per API lauft das im Hintergrund: das Ergebnis steuert den Checkout in Echtzeit, ohne

Medienbruch.

09 Konnen Bestandskunden iiberwacht werden?

Ja. Per Portfolio-Monitoring werden wichtige Kunden laufend Gberwacht. Score-Verschlechterungen,

Insolvenzsignale und Registeranderungen I6sen Alerts aus, per E-Mail oder Webhook in Shop, ERP oder CRM.

10 Konnen Zahlungsziel und Rechnungskauf automatisch freigegeben werden?

Ja. Bei Griin gibt der Shop Rechnungskauf und Zahlungsziel ohne manuelle Priifung frei. Bei Gelb oder Rot
greift lhre Regel: Anzahlung, reduziertes Limit, manuelle Freigabe oder Vorkasse. Sie definieren die Schwellen,

Boniforce setzt sie konsistent durch.
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BONIFORCE

WHITEPAPER B2B-SHOP

Wer viele B2B-Bestellungen
auf Rechnung freigibt, sollte

2026

automatisiert prifen.

Sprechen Sie mit uns Uber die Anbindung an lhren B2B-Shop und Checkout.

Sinnvoll besonders fir Handler mit hohem Anteil Rechnungskauf und vielen wiederkehrenden

Bestellungen.

1

Sandbox testen

Bonitatspriifung anonym im
Browser ausprobieren, ohne

Login, ohne Risiko.

- dashboard.boniforce.de

Boniforce GmbH - www.boniforce.de -

team@boniforce.de -

2

Shop-Integration
anfragen

Wir besprechen lhren Stack
(Shopware, Shopify, JTL ...) und

das passende Setup.

- team@boniforce.de

B2B-Shop Whitepaper - 2026 - Software made in Germany

3

Demo vereinbaren

30 Minuten gemeinsam lhren
Checkout-Flow durchgehen, mit

Tech und Sales.

- +49 211 54257758

+49 211 54257758 - Diisseldorf



	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4
	Folie 5
	Folie 6
	Folie 7
	Folie 8
	Folie 9
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14

