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Bonitat in Sekunden,
mit :

So entscheiden B2B-Unternehmen schneller Giber Rechnung, Anzahlung oder

Vorkasse.
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Boniforce B2B Bonitatspriifung

Sofort-Bonitatsprifungen fur deutsche Firmen direkt im Chat: Boniscore,
Kreditlimit-Empfehlung, Bilanzanalyse aus dem Bundesanzeiger.

Gib mir eine Welche Risiken Fasse die Wie steht das
Kreditlimit- erkennst du bei wichtigsten Ranking der

Empfehlung fir... dieser GmbH? Bonitatsinformatio... deutschen Branch...
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EXECUTIVE SUMMARY

Bonitatspriifung gehort in
den Vertriebsalltag.

Wer im B2B-Geschaft auf Rechnung liefert, vergibt
einen Kredit. Mit Boniforce, direkt im Chat, wird

daraus eine schnelle, dokumentierte Entscheidung.

PROBLEM LOSUNG

9

Boniforce B2B Bonitatspriifung
Von Boniforce GmbH &
eller empfohlenes Modell wird verwendet: GPT-5.5 Thinking

Sofort-Bonitatsprfungen far deutsche Firmen direkt im Chat: Boniscore,
ditlmi aus dem

Gib mir eine Welche Risiken Fasse die Wie steht das
Kreditlimit erkennst du bei wichtigsten Ranking der

INHALT & ZUSAMMENFASSUNG

Empfehlung fir... dieser GmbH? Bonitétsinformatio, deutschen Branch.

Stelle irgendeine Frage

+ O Langer v

ERGEBNIS

=30% In Sekunden Klar

entschieden
der B2B-Insolvenzen treffen liefert Boniforce GPT direkt Wem Sie auf Rechnung
Lieferanten mit offenen im Chat: Score, Ampel, Limit liefern und wem besser nur
Forderungen. und klare Empfehlung. gegen Vorkasse.
INHALT
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Praxisfall - Vertrieb (12.000 € Erstauftrag)
Praxisfall - Buchhaltung (Vorher / Nachher)
Praxisfall - B2B-Shop & GroRhandel

30 Praxisfragen im Uberblick

Fragen 1-10 - Einstieg & Firma prifen

Fragen 11-20 - Bonitat, Limit &
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Kontakt
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MARGENSCHUTZ

Ein Forderungsausfall frisst
den Gewinn vieler Auftrage.

Bonitatsprifung ist kein Blrokratie-Thema. Bei diinnen B2B-Margen muss jeder Ausfall durch
deutlich héheren Umsatz kompensiert werden. Wer vor Lieferung pruft, schitzt seine Liquiditat und

entscheidet bewusst, statt zu hoffen.

RECHENBEISPIEL

30.000 € e 300.000 €

Forderungsausfall Multiplikator bei 10 % benotigter Ersatzumsatz

Marge
Das verlieren Sie, wenn ein Kunde nicht Das miissen Sie zusdtzlich verkaufen, um
zahlt. den Verlust auszugleichen.

Eine kurze Bonitdtspriifung kostet Sekunden. Ein Ausfall kostet ein Vielfaches des Auftrags.

Liquiditat sichern Bewusst entscheiden Schneller verkaufen
Daten statt Bauchgefiihl, auch bei
Kein Auftrag ist es wert, das Mit klarer Risikobewertung kann der
Stammkunden, die sich verandert
Unternehmen ins Wanken zu bringen. hab Vertrieb schneller Ja sagen.
aben.
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AUSGANGSLAGE

Vier Muster, die im Mittelstand
immer wieder zu Ausfallen fiihren.

Bonitatsprifung ist kein Mangel an Werkzeugen, sondern an Routinen. Diese vier Muster begegnen

uns in fast jedem Unternehmen.

Eif

L

Bauchgefiihl statt Prozess @ Kein einheitlicher Prozess

Jede Abteilung hat eigene Malstdbe. Was im
,Den Kunden kennen wir doch.” Vertrieb und

Vertrieb noch okay ist, alarmiert die Buchhaltung
Buchhaltung treffen Kreditentscheidungen aus

und umgekehrt. Risiken werden uneinheitlich
dem Kopf heraus, ohne nachpriifbare Grundlage.

gewertet.

@

Zielkonflikt Vertrieb vs. Finance EE

Vertrieb mochte den Auftrag, Finance mochte
das Risiko begrenzen. Ohne objektive
Datengrundlage wird daraus eine Diskussion statt

einer Entscheidung.

Risiken werden zu spat gesehen

Haufig erkennt man Bonitdtsprobleme erst, wenn
die Rechnung offen ist und Mahnungen ungehort
verhallen, also genau dann, wenn Handeln teuer

wird.

Die Konsequenz: Forderungen, die nicht bezahlt werden, und Auftrédge, die niemand absichtlich freigegeben
hat.
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BONITAT IM CHAT

Aus einer Frage wird eine
belastbare Entscheidung.

Mit Boniforce GPT lauft die Bonitatsprifung in finf nachvollziehbaren Schritten ab, komplett im

Chatfenster, dokumentiert, reproduzierbar.

Frage stellen

Vertrieb, Buchhaltung oder GF formulieren ihre Frage in normaler Sprache: ,Kénnen wir Firma X auf

Rechnung beliefern?”

Boniforce-Daten abrufen

Der GPT identifiziert die Firma und ruft strukturierte Bonitatsdaten von Boniforce ab: Score, Historie,

Ampel, Insolvenzindikatoren.

Score & Ampel einordnen

Aus den Daten wird eine klare Risikoeinstufung: Boni-Score 0 bis 100, Ampel griin, gelb oder rot, plus

kurze Begriindung im Klartext.

Kreditlimit ableiten

Auf Basis des Risikos schlagt der GPT ein passendes Kreditlimit und ein realistisches Zahlungsziel vor,

inklusive Begriindung.

Empfehlung & Entscheidung

Sie erhalten eine konkrete Handlungsempfehlung (,,Freigeben mit 30 Tagen”, ,,Anzahlung

verlangen”, ,Vorkasse”) als Entscheidungsgrundlage.
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FUNKTIONSUBERBLICK

Was der Boniforce GPT
flir Sie macht.

Acht typische Aufgaben rund um B2B-Kreditentscheidungen, alle im selben Chatfenster, ohne Tool-
Wechsel.

Firma suchen ff»,@ Bonitat priifen

01

Identifikation per Name, Ort oder ) S
Score, Bilanzauswertung, Insolvenzhistorie
Rechtsform, mit Auswahl bei mehreren
und Zahlungserfahrungen.
Treffern.

Risikoampel erkldren EE; Kreditlimit empfehlen €

Griin, Gelb, Rot mit klarer Begriindung. Rahmen passend zu Auftragswert, Risiko

Nicht nur eine Farbe, sondern eine Aussage. und Branchenlage.

Zahlungsziel bewerten ﬁ Entscheidungsvorlage

Vorschlag fir Frist, Anzahlung oder Internes Memo fiir Freigabe oder Veto,

Vorkasse, inklusive Skonto-Anfrage. fertig formuliert fiir GF und Buchhaltung.

Monitoring-Hinweise @; Freigabe vorbereiten 7..?‘

07

Wann eine erneute Prifung sinnvoll ist, Argumente fiir Sales und Buchhaltung:

inklusive Trigger-Vorschlage. einheitlich, schriftlich, nachvollziehbar.
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FOR WEN DIESES WHITEPAPER

Sechs Rollen, die
taglich profitieren.

ZIELGRUPPEN

Bonitatsentscheidungen entstehen nie an einem Schreibtisch allein. Boniforce GPT spricht alle

relevanten Rollen mit derselben Datenbasis an.

Geschaftsfiihrung %

Behalt Risiko und Cash im Blick. Sieht in jeder
Entscheidung sofort, ob Limit und Lage

zueinander passen.

Buchhaltung

Bekommt eine objektive Grundlage fir Freigaben
statt Bauchgefiihl-Diskussionen mit dem

Vertrieb.

Forderungsmanagement

Prift saumige Kunden neu, friert Limits ein und
priorisiert Malnahmen entlang der aktuellen

Risikolage.

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de

Vertrieb - Sales %‘9

Kann beim Erstkontakt schon einschatzen, ob
Rechnung, Anzahlung oder Vorkasse realistisch

ist, schon vor dem Angebot.

Finance - Controlling UHI]D

Steuert Limits, Reports und Risiko-Cases,
integrierbar in bestehende Reporting- und

Genehmigungs-Routinen.

B2B-Shop & GroRhandel @

Steuert Checkout-Logik
(Rechnung/Vorkasse/Anzahlung) automatisiert

anhand des Boniforce-Scores.
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ONBOARDING

In funf Schritten m—
startklar.

men [PLZ) oder Website singeben E o« O M

Mein Profi

Bonifarca GPT 05.05.2026, 14:084hr . ck_Liva-seasssnssmssmnsramaasanangng

Keine IT-Integration, keine wochenlangen Projekte. Sie brauchen einen Boniforce-Zugang und wenige

Minuten.

Boniforce-Zugang und API-Key erhalten

Uber das Boniforce-Dashboard unter dashboard.boniforce.de anfordern. Pro Mitarbeitergruppe

empfehlen wir einen eigenen Schlissel.

Boniforce GPT offnen

Im ChatGPT-Verzeichnis aufrufen oder Giber boniforce.de starten. Funktioniert sowohl im Browser als

auch in der ChatGPT-App.

API-Key im Boniforce GPT hinterlegen

Im vorgesehenen Feld einfligen. Der Schlissel bleibt nur in Ihrer Sitzung sichtbar und wird nicht an Dritte

weitergegeben.

Firma suchen und priifen

Name, Ort und nach Moglichkeit Rechtsform reichen fiir die erste Identifikation. Der GPT zeigt eine

Trefferliste, falls mehrere Firmen passen.

Ergebnis priifen und entscheiden

Score, Ampel und Empfehlung als Grundlage fir die Freigabe nutzen. Optional: Entscheidungsmemo fiir

GF / Buchhaltung erzeugen lassen.

API-Key wie ein Passwort behandeln - nicht 6ffentlich teilen - bei Verdacht im Dashboard rotieren.
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BEISPIEL-PROMPT

Die erste Bonitatspriifung
formulieren Sie wie eine Frage.

Sie schreiben in normaler Sprache. Boniforce GPT Ubersetzt die Frage in eine strukturierte

Bonitatsabfrage und liefert Score, Ampel, Limit und Empfehlung zurick.

Boniforce GPT - ChatGPT

"Priife bitte die Bonitdit der Muster Handels GmbH aus Diisseldorf. Wir méchten einen
Erstauftrag (ber 8.500 € mit 30 Tagen Zahlungsziel freigeben. Gib mir eine Empfehlung zu
Risiko, Kreditlimit und Zahlungsbedingung."

BONIFORCE GPT

Ich rufe die Boniforce-Daten zu ,,Muster Handels GmbH” ab und liefere Ilhnen Score, Ampel, Kreditlimit

und eine Handlungsempfehlung, inklusive Begriindung im Klartext.

DAS GEHORT IN EINEN GUTEN PROMPT

Firmenname Auftragswert Zahlungsziel Kontext
moglichst eindeutig (mit in Euro. Boniforce bezieht z. B. 14, 30 oder 60 Tage. Neukunde, Stammkunde,
Ort, Rechtsform, ggf. HRB). ihn auf Limit und Risiko. Skonto-Anfrage moglich. Branche, Sicherheiten.
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SCORE - AMPEL - LIMIT

So sieht das Ergebnis aus,
und so lesen Sie es.

Das Boniforce-Resultat besteht aus vier Bausteinen: Boni-Score, Risikoampel, Kreditlimit-Empfehlung

und Begriindung. Jeder Baustein ldsst sich einzeln im Chat hinterfragen.

Muster Handels GmbH

Dusseldorf - HRB 12345 (Beispielwert)

. Niedriges Risiko

78 KREDITLIMIT (EMPFEHLUNG)
12.500 €

BONI-SCORE Zahlungsziel - 30 Tage netto

Beispieldarstellung mit fiktiven Werten

. Griin ‘ Gelb . Rot

Niedriges Risiko Erhohtes Risiko Hohes Risiko
) ) ) Boni-Score <40 - Vorkasse,
Boni-Score 2 70 - Rechnungskauf Boni-Score 40-69 - Zahlungsziel ) )
Sicherheiten oder Ablehnung.
vertretbar, Standard-Zahlungsziel kiirzen, Anzahlung vereinbaren
o ] Lieferung auf Rechnung nicht
anwenden, Kreditlimit beachten. oder Auftrag splitten.

empfehlenswert.
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ZAHLUNGSBEDINGUNG ABLEITEN

Wie aus einer Ampel
eine Zahlungsbedingung wird.

Die folgende Logik dient als Orientierung. Schwellen sind frei konfigurierbar und passen sich lhrer

eigenen Risikobereitschaft an.

Mogliche Nachster
Zahlungsbedingung Schritt

Bonitatslage Typisches Risiko

. Niedrig (Griin, Geringe Rechnung 30 Tage netto - Liefern, Limit
Score 2 70) Ausfallwahrscheinlichkeit Skonto moglich beachten
. Rechnung 14 Tage - Auftrag splitten,
Mittel (Gelb, Score o
40-69) Erhohte Risikosignale Anzahlung 30-50 % - internes OK
Teilvorkasse einholen
Lieferung auf
Hoch (Rot, Score < ) ) Vorkasse - Sicherheiten -
Deutliche Warnsignale Rechnung
40) Garantien
ablehnen

Hinweis: Boniforce liefert Daten und Empfehlungen. Die finale Entscheidung trifft immer der Mensch.
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PRAXISFALL 1

12.000 € Erstauftrag:
freigeben oder absichern?

Ein Neukunde fragt einen Erstauftrag von 12.000 € auf Rechnung mit 30 Tagen Zahlungsziel an.

Vertrieb mochte den Auftrag nicht verlieren, Buchhaltung moéchte Klarheit.

VERTRIEBSFRAGE IM CHAT

"Kénnen wir der [Firma] einen Auftrag liber 12.000 € auf Rechnung mit 30 Tagen Zahlungsziel
freigeben? Welches Limit wdre vertretbar, und wie sollten wir argumentieren, falls eine Anzahlung

nétig wird?"

BONIFORCE-AUSWERTUNG

. Erhohtes Risiko

5 8 Empfohlenes Limit: 8.000 €

Empfohlenes Zahlungsziel: 14 Tage

BONI-SCORE Begriindung: Stabile Bilanz, aber junge Geschdiftsbeziehung

und eine dltere Mahnung im Zahlungsverhalten.

EMPFOHLENE ENTSCHEIDUNG

Auftrag splitten: 8.000 € auf Rechnung (14 Tage) und 4.000 € als Anzahlung. So bleibt der Abschluss

moglich, ohne den vollen Betrag ungesichert vorzustrecken.

Kundenformulierung (durch den Vertrieb): ,, Wir starten gern mit einer Anzahlung von 4.000 €, der Rest auf Rechnung.

Nach erfolgreicher Zahlung erhéhen wir das Limit beim néchsten Auftrag.”
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BONIFORCE WHITEPAPER - 2026 PRAXISFALL - BUCHHALTUNG

PRAXISFALL 2

Vorher Bauchgefiihl,
nachher dokumentierte Entscheidung.

Wie sich die Freigabepraxis verandert, wenn Bonitat nicht mehr abgefragt, sondern automatisch zur

Routine wird.

VORHER NACHHER

Ohne klaren Prozess Mit Boniforce GPT

[ ] Buchhaltung erfdhrt erst beim Mahnlauf von o Bonitat wird vor Angebot gepriift,
Risikokunden. einheitlich fur alle.

B Vertrieb diskutiert Freigaben aus dem Bauch, o Limit, Zahlungsziel und Begriindung stehen
jeder anders. im Chatverlauf.

[ ] Limit-Entscheidungen sind nirgendwo o Vertrieb hat klare Argumente, kein
dokumentiert. Bauchgefiihl-Streit.

B Risiko-Cases tauchen in Audits ohne o Audits und Reports greifen auf objektive
Datengrundlage auf. Daten zu.

. Forderungsausfille werden im Nachhinein o Risiken werden friith erkannt, nicht erst

Lerklart”. beim Mahnlauf.

Der Unterschied ist nicht ,mehr Biirokratie”, sondern eine schnelle, dokumentierte, einheitliche
Entscheidung.
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PRAXISFALL 3

Im B2B-Shop entscheidet
der Score liber das Checkout.

Bei GroRRhandlern und B2B-Shops flieRt Boniforce direkt in die Zahlartensteuerung ein. Was an der

Kasse moglich ist, hangt vom Risikoprofil des Geschaftskunden ab.

Eingeschranktes
Normales Checkout Vorkasse-Checkout
Checkout

Score < 40 oder

Score 2 70 Score 40-69 Warnsignal
Rechnungskauf - 30 Tage Anzahlung oder kiirzeres Ziel Vorkasse - ggf. Sicherheiten
Bestellung lauft regular durch. Statt freier Wahl der Zahlart Rechnung als Zahlart wird
Limit wird im Hintergrund wird Anzahlung 30-50 % oder ausgeblendet. Bestellung ist erst
gepruft, der Geschéaftskunde Zahlungsziel 14 Tage angeboten. nach Zahlungseingang
merkt nichts. Ablauf bleibt im Self-Service. freigegeben.

Bestdtigen & liefern Anzahlung anfordern Vorkasse bestatigen

So wird aus Bonitdtsdaten ein automatisierter Schutzmechanismus, ohne dass Geschdftskunden manuell
freigegeben werden miissen.
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PRAXIS-FAQ

Die 30 wichtigsten Fragen,
in sechs Kapiteln gebiindelt.

30 PRAXISFRAGEN

Sortiert vom Einstieg bis zum laufenden Risikomonitoring. Pro Kapitel finden Sie finf Fragen mit

kurzer, praxisnaher Antwort.

Einstieg & Einrichtung

Verbindung, API-Key, technische

Voraussetzungen.

FRAGEN 1-5

Bonitat verstehen

Score, Risikoampel und ihre

Bedeutung im Klartext.

FRAGEN 11-15

Vertrieb & Neukunden

Angebot freigeben, interne

FRAGEN 21-25

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de

Entscheidungsvorlagen erstellen.

Firma suchen & priifen

Identifikation, Treffer-Auswahl,

Geschaftspartner-Check.

FRAGEN 6-10

Kreditlimit &
Zahlungsziel

Limits ableiten, passende

Zahlungsbedingungen wahlen.

FRAGEN 16-20

Monitoring & Risiko

Erneut prifen, Warnsignale
erkennen,

Forderungsmanagement.

FRAGEN 26-30
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FIRMA PRUFEN

Fragen 1 bis 10 -
Verbindung, Suche und Priufung.

FRAGEN 1-10 . A &

Kapitel A behandelt Einrichtung und API-Key, Kapitel B den eigentlichen Such- und Prifprozess.

01

02

03

04

05

Wie verbinde ich Boniforce mit ChatGPT?

Boniforce GPT 6ffnen, API-Key im dafiir
vorgesehenen Feld hinterlegen, einmal aktivieren,

fertig.

Brauche ich technische Kenntnisse?

Nein. Wer ChatGPT bedienen kann, kann auch
Boniforce GPT nutzen. IT wird nur fur API-

Integrationen bendtigt.

Was ist ein API-Key?

Ein personlicher Zugangsschliissel zu Ihrem
Boniforce-Konto, wie ein Passwort vertraulich zu

behandeln.

Wo gebe ich den API-Key ein?

Im Boniforce GPT direkt am Anfang einer Sitzung.

Der Key bleibt nur in lhrer Sitzung sichtbar.

Was tun, wenn die Verbindung nicht
funktioniert?

Key priifen, Konto-Status im Boniforce-Dashboard
einsehen, ggf. Key rotieren oder Support

kontaktieren.
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06

07

08

09

10

Wie priife ich eine Firma?

Frage formulieren mit Firmenname, Ort und nach
Moglichkeit Rechtsform oder HRB-Nummer.

Welche Angaben brauche ich?

Mindestens Name + Ort. Je praziser die Angaben,

desto eindeutiger die Identifikation.

Was tun bei mehreren dhnlichen Treffern?

Boniforce GPT zeigt eine Liste, aus der Sie den
passenden Eintrag wahlen (HRB, PLZ,
Geschaftsfuhrer).

Kann ich nur mit Firmennamen suchen?

Ja, technisch moglich. Bei haufigen Namen
empfehlen wir aber, Ort oder Rechtsform zu

erganzen.

Kann ich Geschéftspartner vor der
Zusammenarbeit priifen?

Ja. Eine Vorab-Prifung ist gerade bei groReren

Auftragen oder Ausschreibungen empfehlenswert.
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LIMIT &

Fragen 11 bis 20 -
Vom Score zur Zahlungsbedingung.

ZAHLUNGSZIEL

FRAGEN 11-20 . C & D

Kapitel C erklart Score und Ampel, Kapitel D die Ableitung von Kreditlimit und passender

Zahlungsbedingung.

11

12

13

14

15

Was bedeutet der Boni-Score?
Eine Kennzahl von 0 (sehr schwach) bis 100 (sehr

stark), die die wichtigsten Risikomerkmale
verdichtet.

Was bedeutet die Risikoampel?

Eine schnelle Einordnung in Griin, Gelb oder Rot, als

Briicke zwischen Score und konkreter Empfehlung.

Was bedeutet Griin?

Niedriges Risiko: Rechnungskauf vertretbar, Limit

beachten. Standard-Zahlungsziel anwenden.

Was bedeutet Gelb?

Erhohtes Risiko: Zahlungsziel kiirzen, Anzahlung

vereinbaren oder Auftrag splitten.

Was bedeutet Rot?

Hohes Risiko: Vorkasse, Sicherheiten oder
Ablehnung. Lieferung auf Rechnung nicht

empfehlenswert.
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16

17

18

19

20

Wie frage ich nach einem passenden
Kreditlimit?

,Welches Kreditlimit ist fir [Firma] vertretbar?“

Boniforce GPT antwortet mit einem Rahmen.

Wie entscheide ich liber Rechnungskauf?
Score, Ampel und Auftragswert vergleichen. Liegt

der Auftrag im Limit und ist die Ampel griin, ist

Rechnungskauf moglich.

Wann ist Vorkasse sinnvoll?

Bei roter Ampel, sehr niedrigem Score oder akuten

Warnsignalen wie negativen Bilanzwerten.

Wann ist Anzahlung sinnvoll?

Bei gelber Ampel, Erstauftragen oder Auftragen, die

das empfohlene Limit Gberschreiten.

Was, wenn der Auftrag tiber dem Limit liegt?

Auftrag splitten, Anzahlung vereinbaren,
Sicherheiten einholen oder internes Veto

durchlaufen.
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& MONITORING

Fragen 21 bis 30 -
Vom Angebot bis zum Forderungsfall.

FRAGEN 21-30 . E & F

Kapitel E zeigt den Einsatz im Vertriebsalltag, Kapitel F das laufende Monitoring sdaumiger und

gefahrdeter Kunden.

21

22

23

24

25

Wie nutzt der Vertrieb Boniforce?

Vor Angebotsfreigabe Bonitat prifen. So sind Limit,
Zahlungsziel und Argumente schon vor dem

Kundengesprach klar.

Wie priife ich einen Neukunden vor
Angebotsfreigabe?

Firma identifizieren, Score und Limit abfragen,

Risikoampel mit Auftragswert abgleichen.

Wie erstelle ich eine interne
Entscheidungsvorlage?

Boniforce GPT bitten, das Ergebnis als kurzes Memo
fir Geschaftsfiihrung oder Buchhaltung

aufzubereiten.

Wie baue ich Bonitat in den Angebotsprozess
ein?

Schwelle definieren, z. B. ab 5.000 € Auftragswert

ist eine Boniforce-Prifung verpflichtend.

Wie verhindere ich, dass gute Kunden
blockiert werden?

Limits regelmaRig aktualisieren, Bestandskunden-
Historie einbeziehen und nicht jeden Auftrag neu

prifen.
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Was bedeutet Insolvenz-Monitoring?

Wichtige Kunden werden laufend beobachtet. Bei

Insolvenzhinweisen erfolgt eine Benachrichtigung.

Wann sollte ich erneut priifen?

Bei deutlich groReren Auftragen, nach 6-12

Monaten oder bei auffélligem Zahlungsverhalten.

Wie erkenne ich steigende Risiken?

Sinkender Score, hdaufige Mahnungen, langere
Zahlungsfristen, Veranderungen in Bilanz oder

Geschaftsfihrung.

Wie nutze ich Boniforce im
Forderungsmanagement?

Bei sdumigen Kunden Bonitdt neu bewerten, Limit

ggf. einfrieren und nachste Schritte priorisieren.

Kann Boniforce eine Forderungsabsicherung
vorbereiten?

Ja, die Daten und Reports lassen sich fiir
Warenkreditversicherer und interne Risiko-Cases

nutzen.
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PROMPT-BIBLIOTHEHK

12 Prompts, die im Alltag

funktionieren.

BEISPIEL-PROMPTS

Direkt kopierbar. Platzhalter wie [Firma] oder [Auftragswert] einfach durch Ihre Werte ersetzen.

NEUKUNDE

"Priife die Bonitdt von [Firma] aus [Ort]. Erstauftrag

[Auftragswert] mit [Zahlungsziel]. Empfehlung?"

KREDITLIMIT

"Welches Kreditlimit empfiehlst du fiir [Firma] in den

ndchsten 12 Monaten?"

VORLAGE GF

"Erstelle eine Entscheidungsvorlage fiir die
Geschdiftsfiihrung zur Freigabe von [Firmal],

[Auftragswert]."

BESTANDSKUNDE

"Bestandskunde [Firma] bestellt jetzt [Auftragswert].

Sollten wir das aktuelle Limit erhéhen?"

WARNSIGNALE

"Welche Warnsignale liegen aktuell zu [Firma] vor und

wie sollten wir reagieren?"

BRANCHENBLICK

"Wie ist die Bonitdtslage in [Branche] aktuell, und

worauf sollten wir achten?"

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de

ZAHLUNGSZIEL

"Welches Zahlungsziel ist fiir [Firma] vertretbar: 14, 30
oder 60 Tage?"

RECHNUNGSKAUF

"Sollen wir [Firma] Rechnungskauf anbieten oder nur

Vorkasse?"

VERTRIEB

"Welche Argumente kann der Vertrieb [Firma]
gegeniiber zur Anzahlung nennen, ohne den Abschluss

zu geféhrden?"

MONITORING

"Welche Kunden auf meiner Liste haben in den letzten

90 Tagen ein héheres Risiko bekommen?"

FORDERUNGEN

"Wir haben offene Forderungen gegen [Firma]. Wie

schdtzt du das Ausfallrisiko ein?"

ABSICHERUNG

"Welche Daten brauche ich aus Boniforce, um [Firma]

beim Warenkreditversicherer einzureichen?"
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HTIG NUTZEN

Best Practices und
klare Grenzen.

BEST PRACTICES GRENZEN

Boniforce GPT macht Bonitatspriifung schnell und einheitlich, ersetzt aber nicht die kaufmannische

Vera

BEST

ntwortung.

PRACTICES

Konkret fragen

Firma, Ort, Auftragswert und Zahlungsziel angeben.

Ergebnis dokumentieren

Score und Empfehlung aus dem Chat in CRM oder ERP

Ubertragen.

Erneut priifen bei GroBauftragen

Ab signifikantem Volumen oder nach 6-12 Monaten

erneut bewerten.

API-Keys vertraulich behandeln

Pro Mitarbeitergruppe ein eigener Key, bei Verdacht

rotieren.

GRENZEN & VERANTWORTUNG

Schwelle definieren

Ab welchem Auftragswert ist eine Bonitatsprifung

verpflichtend?

Nicht jeden Auftrag neu priifen

Bei Stammbkunden Limits regelmaRig aktualisieren statt

jedes Mal neu prifen.

Begriindungen mitlesen

Nicht nur die Ampelfarbe Gbernehmen, sondern auch

die Begriindung des GPT lesen.

Prozess teilen

Vertrieb und Buchhaltung arbeiten mit denselben

Schwellen und Empfehlungen.

Boniforce liefert Daten, Score und Empfehlung. Die finale Entscheidung trifft immer der Mensch.

Empfehlungen sind Orientierung, keine Garantie. Auch bei griiner Ampel kdnnen sich Bonitatslagen kurzfristig

andern. Monitoring bleibt notwendig.

Datenschutz: Bonitdtsdaten sind personenbezogene bzw. unternehmensbezogene Daten. Verarbeitung

gemaR lhrer DSGVO-Prozesse und mit dokumentiertem berechtigtem Interesse.

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de
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INTERNE FREIGABE

Checkliste:

CHECKLISTE

Freigabe fiir Rechnungskauf.

Diese neun Punkte konnen Sie als internen Standard verwenden. Sind alle Punkte auf Grin, ist

Rechnungskauf in der Regel vertretbar.

1 Firma sauber identifiziert (Name, Ort, ggf.
HRB / USt-ID).

2 Boniforce-Score > 70 oder Limit explizit

freigegeben.

3 Risikoampel ist Griin, keine offenen

Warnsignale.

4 Auftragswert liegt innerhalb des

empfohlenen Kreditlimits.

5 Zahlungsziel passt zur Risikoeinstufung (z.
B. 30 Tage netto).

6 Bonitatsergebnis und Empfehlung sind
dokumentiert (CRM/ERP).

7 Vertrieb und Buchhaltung arbeiten mit

derselben Schwelle.

8 Bei GroRauftragen: zusatzliche Freigabe
durch GF / Finance.

9 Erneute Priifung nach 6—12 Monaten oder

vor nachstem GroRauftrag.

Sind ein oder mehrere Punkte auf Gelb oder Rot? - Riickfrage an die GF, Anzahlung vereinbaren oder Auftrag

Boniforce GmbH - www.boniforce.de - team@boniforce.de
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Bonitat testen,
im eigenen Tempo.

Sie kénnen Boniforce in wenigen Minuten ausprobieren, ohne Vertragsbindung.

Wahlen Sie den Einstieg, der zu lhrer Rolle passt.

3

Demo vereinbaren

2

API-Zugang anfragen

1

Boniforce GPT testen

Frage formulieren, Antwort Flr Vertrieb, Buchhaltung oder Wir zeigen Ihre Praxisfélle in 30

vergleichen, Empfehlung Forderungsmanagement direkt im Minuten und besprechen

ausprobieren, ohne Risiko. eigenen Account. Schwellen & Setup.

-> boniforce.de/chatgpt - team@boniforce.de - +49 211 54257758

Boniforce GmbH

WEB E-MAIL TELEFON

www.boniforce.de team@boniforce.de +49 211 54257758
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